Vicent Dominguis baut in Pego Reis an, den er dann am liebsten im Direktverkauf vertreibt.

Fairer Handel im Kleinen

Lokale Genossenschaften, Einkaufsgemeinschaften und Firmen schalten Zwischenhandler aus

Alicante — se. ,,Wir sind in-
zwischen an einem Punkt, an
dem wir auch in Spanien einen
Fairen Handel brauchen®, ist
Wirtschaftsingenieur José Ma-
nuel Bisetto iiberzeugt. ,,Und
zwar auf dem Gebiet der Land-
wirtschaft, des Kunsthandwerks
und vieler anderer Wirtschafts-
zweige mit kleinen, lokalen Be-
trieben.” Dafiir seien weder ein
Fairtrade-Verband noch ein
Siegel, noch sonstige Formali-
titen notig. ,Alles, was wir
brauchen, ist, dass dem Konsu-
menten endlich bewusst wird,
was hier ablduft, und er sein
Kaufverhalten dndert.

Die Formel sei ganz einfach:
,»Wir miissen die Abhdngigkeit
von den groflen tiberregionalen
Supermérkten tiberwinden, und
die Konsumenten miissen er-
werben, was die Leute hier fir
sie herstellen, so Bisetto.

Der Fachmann fiir 6kologi-
schen Anbau leitet mehrere
Projekte, die diesen direkten,
lokalen Handel in die Tat um-
setzen. So den Mercat del Riu-
rau jeden Sonntagmorgen in Je-
sus Pobre und den Mercat de la

Mairkten wurde der Salat von den
Leuten angepflanzt, die hinter dem
Stand stehen®, erklart der Spanier.
,»Es darf nur derjenige mitmachen,
der die Waren selbst produziert
hat. Zwischenhandel ist nicht will-
kommen.“

Produktionsstitten aus  der
nachsten Umgebung wiirden be-
vorzugt — aus Okologischen Griin-
den und um die lokale Wirtschaft
zu starken. ,,Und da die Produzen-
ten keine Verkaufsrdume unterhal-
ten miissen, wird der Preis fiir den
Konsumenten noch giinstiger”,
versichert Bisetto.

Auch sein drittes Aufgabenge-
biet, das Projekt Biomoscatel der
Gemeinde Benitachell, macht
durch Direktverkauf in der Region
mehr Gewinne. ,Die Landwirte
bringen die Trauben in ihrem Lie-
ferwagen zum Verbraucher oder in
kleine Obst- und Gemiisegeschaf-
te®, berichtet der Spanier, der die
Landwirte in Benitachell in Fragen
des okologischen Anbaus fit ge-
macht hat. ,Wir beziehen hochs-
tens mal einen kleinen ortlichen
Supermarkt in unsere Kundenliste
ein.“ Wer sich selbst auf diese Lis-
te setzen mochte, kann sich unter

Konsumenten und Produzenten
haben sich im Verein Naturaca in
Altea zusammengeschlossen. ,,Wir
sind eine Einkaufsgemeinschaft
von Verbrauchern, bei der auch
viele Okobauern aus der Gegend
Mitglied sind“, berichtet Vereins-
sprecherin Lola Cano (2 691 561
477). Im Vereinsladen verkaufe sie
inzwischen alles, was man im

Abhangigkeit von grofien,
Uberregionalen Ketten
Uberwinden

Haushalt brauche, an die Mitglie-
der. ,,Alles ist Bioqualitdt — wenn
auch nicht immer zertifiziert — und
aus der Umgebung.“ Eine Ausnah-
me seien nur die Produkte von
Fairtrade Espafia, die der Verein in
Kiirze in sein Sortiment aufneh-
men will. Naturaca-Mitglieder
zahlen 50 Euro Einschreibegebiihr
und jedes Halbjahr 30 Euro. ,,Bei
Frischwaren kénnen wir oft sogar
preislich mit Mercadona konkur-
rieren, versichert die Spanierin.
Vicent Dominguis, der mit sei-
nem Vater in Pego den Agrarbe-
trieb Pego Natura betreibt, ver-
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ich tun sich zusammen, haben
ein kleines Lager und kaufen
direkt beim Produzenten grofe
Mengen, die sie dann unter sich
verteilen, erklart er. ,,Wir ha-
ben unter unseren Kunden zum
Beispiel Biotremol aus San Vi-
cente del Raspeig.“ Wenn die
200 Kilo Reis bestellen, lohne es
sich fiir ihn, so weit zu liefern.

,Jmmer mehr Konsumenten
begreifen, dass es besser ist,
wenn das Geld in der Nahe
bleibt und nicht zum Beispiel
nach China flieft*, meint der
Landwirt. ,,Wenn sie bei multi-
nationalen Konzernen einkau-
fen, kommt es zwar billiger,
aber die Leute hier haben keine
Arbeit und kein Geld.“

Und selbst grofe Super-
madrkte, die bei spanischen Pro-
duzenten kauften, driickten die
Preise so, dass sie gerade die
Produktionskosten  abdeckten
oder sogar noch darunter lagen.
,»Wir Bauern kénnen nur wei-
termachen, wenn wir direkt an
die Kunden verkaufen“, sagt
der Spanier. ,,Und fiir Verbrau-
cher ist die Gemeinschaft ein
Weg, giinstige Preise zu be-



lerra jeden ersten Samstag 1m ‘@ 615 596 250 Del dem Projekt- — kauft gerne an solche Einkaufsge- kommen, Indem sle Zwischen-
Monat in Jalén. ,Bei diesen leiter melden. meinschaften. ,Leute wie du und héndler ausschalten.



